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Herbstmeeting des Million Dollar Consulting Clubs auf St Lucia. 
Dr. Guido Quelle mit Mandat Managementberatung GmbH einziges 
europäisches Mitglied. 

Dortmund, 01. Dezember 2009 

Zum diesjährigen Herbstmeeting des Million Dollar Consulting Clubs, einem 
internationalen Netzwerk erfolgreicher, inhabergeführter Beratungsgesellschaften, trafen sich 
die Inhaber der acht Mitgliedsunternehmen aus den USA, Australien und Deutschland auf der 
karibischen Insel St. Lucia. Neben der Diskussion der eigenen Unternehmensentwicklung und 
der Erörterung unternehmerischer und persönlicher Wachstumschancen standen Fragen nach 
den Erfolgsfaktoren für die Klientenunternehmen und neuen, Wert schaffenden Methoden im 
Vordergrund der viertägigen Tagung.  

„Nach unserem ersten Treffen im Herbst 2008 war die Messlatte für ein erfolgreiches Meeting 
hoch gelegt“, erläutert Dr. Guido Quelle, der als geschäftsführender Gesellschafter der 
Mandat Managementberatung GmbH in Dortmund als einziger Europäer Mitglied in diesem 
Kreis ist. „In diesem hochkarätigen Netzwerk generieren wir gemeinsam so viele Ideen für die 
Entwicklung jedes einzelnen Mitgliedsunternehmens, dass die weite Reise sich mehr als 
lohnt“, führt Quelle aus. Folgerichtig seien auch alle Unternehmen trotz der weiten Reise 
wieder erschienen und man konnte sogar noch ein weiteres Mitgliedsunternehmen begrüßen. 
„Die Erwartungen aller Teilnehmer wurden übererfüllt“, sagt Quelle. 

Im Fokus der Arbeitstagung standen sowohl Feinjustierungen der jeweiligen 
Geschäftsmodelle zum Nutzen der eigenen Klienten als auch der methodische Austausch, um 
noch konkreter auf Klientenbedarfe eingehen zu können. Einen wesentlichen Raum nahm 
auch der Blick in die Zukunft ein. Da jede der anwesenden Beratungsgesellschaften 
unterschiedliche Zielgruppen und Märkte bedient, eröffnete sich ein umfassendes Bild 
absehbarer Trends und Entwicklungen, das jeden der anwesenden Berater etwas für seine 
eigenen Klienten mitnehmen ließ.  

Die acht Mitgliedsunternehmen des Million Dollar Consulting Clubs verfügen über mehr als 
150.000 Geschäftskontakte in mehr als 20 Ländern. „Diese Erkenntnis veranlasste uns dazu, 
uns darauf zu verabreden, ein Buch über Erfolgsmuster zu verfassen, das wir unseren 
Klienten und Interessenten in den unterschiedlichen Ländern verfügbar machen werden. Die 
Themen sind bereits festgelegt und einen Zeitplan gibt es auch schon“, so Quelles Ausblick. 
Das Buch werde voraussichtlich im zweiten Quartal 2010 erscheinen. 

„Für unsere Klienten und für uns ist die Mitgliedschaft in diesem Zirkel ein großer Gewinn“, 
stellt Quelle fest. „Auf diese Weise können wir unseren Klienten den Zugriff auf ein 
internationales Netzwerk bieten, das in dieser Form sonst nur von großen 
Beratungsgesellschaften eröffnet werden kann.“ Im nächsten Jahr werde Mandat seinen 
Leistungen weitere Angebote hinzufügen, die den Zugriff auf dieses internationale Netzwerk 
ermöglichen. 

Dr. Guido Quelle ist seit mehr als 20 Jahren Unternehmer. Als Berater, Autor, Redner und 
Experte für profitables Wachstum unterstützt er aktive Unternehmenslenker dabei, ihre 
Unternehmen auf nachhaltiges Wachstum zu trimmen. Dr. Quelle ist als erster Europäer 
Mitglied der Million Dollar Consultant® Hall of Fame. Sein drittes Buch „Planen Führen 
Wachsen“ ist im Frühjahr 2009 in deutscher und inzwischen auch in englischer Sprache 
(„Plan Lead Grow“) erschienen.  
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Die Mandat Managementberatung GmbH, Dortmund, unterstützt ihre Klienten seit 20 Jahren 
dabei, profitabel zu wachsen. Bisher wurden über 300 Strategie- und Organisationsprojekte 
betreut. Zu den mehr als 100 deutschen und multinationalen Klienten gehören ANZAG, die 
CBR-Gruppe, Deutsche Post, DHL, Hornbach, Mercedes-Benz, Volkswagen oder die Erasmus 
Universität Rotterdam sowie zahlreiche mittelständische Unternehmen.  

Die Mitgliedsunternehmen des Million Dollar Clubs werden vertreten durch: 

o Dr. Alan Weiss, Summit Consulting Group, Inc., East Greenwich, RI, USA: 
www.summitconsulting.com (Gründer des Million Dollar Consulting Clubs und 
Moderator der Meetings) 

o Suzanne Bates, Bates Communications, Inc., Wellesley, MA, USA: www.bates-
communications.com 

o Chad Barr, CB Software Systems, Inc., Shaker Heights, OH, USA: www.cbsoftware.com 
o Rob Nixon, robnixon pty ltd., Brisbane, Australien: www.robnixon.com 
o Michael Sheargold, Real Estate Results Network, Bundfall, Australien: 

www.rernetwork.com.au 
o Mark Smith, Outsource Channel Executives, Inc., Colorado Springs, CO, USA: 

www.oceinc.com 
o Andrew Sobel, Andrew Sobel Advisors, Inc., Santa Fe, NM, USA: www.andrewsobel.com 
o Dr. Guido Quelle, Mandat Managementberatung GmbH, Dortmund, Deutschland: 

www.mandat.de 
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