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„Kauf den LEO-Adventskalender und tu’ Gutes!“

Seit Ende Oktober ist der LEO-Adventskalender vieler-
orts in Dortmund und Herdecke zu kaufen. Der LEO-
Adventskalender, eine Kombination aus klassischem Ad-
ventskalender und Lotterie, ist das Leuchtturm-Projekt 
des Service-Clubs LEO Dortmund „Florian“.

Der Verkauf des Kalenders mit der bisher höchsten Aufla-
ge ist eine Herausforderung, doch der Projektverantwort-
liche Pascal Kowsky ist zuversichtlich, werben die LEOs 
doch auf unterschiedlichsten Kanälen: Neben Plakaten 
in der Stadt und Online-Werbung hat das Projektteam 
die großen Lokalzeitungen als Medienpartner gewinnen 
können, die Zusammenarbeit mit dem Rundfunk steht 
ebenfalls zur Diskussion. Zudem sind die in den vergan-
genen Jahren erzielten Erfolge ein eindrucksvoller Beleg 
für die breite Akzeptanz und Unterstützung des Projek-
tes – auf Seiten der Sponsoren und der Menschen in der 
Region.

lender zu fördern. Pascal Kowsky vertrat die LEOs an 
diesem Abend als Einzelkämpfer. Das hochkarätige Pu-
blikum sowie der Vortrag des Dortmunder Oberbürger-
meisters „Dortmund vor 60 Jahren, heute und in 10 Jah-
ren“ trugen dem gehobenen Ambiente ebenso bei wie die 
exklusive Location im Harenberg City Center Dortmund: 
Weit über den Dächern im Herzen Dortmunds mit  
Panoramablick auf den Dortmunder Innenstadtring.

Vor rund 40 gestandenen Persönlichkeiten nach dem 
Vortrag des Oberbürgermeisters eine freie Rede zu hal-
ten, erfordert als junger Berater, die eigene Komfortzo-
ne zu verlassen. Doch wächst man bekanntermaßen an 
seinen Herausforderungen – somit diente insbesondere 
dieser Abend auch dem persönlichen Wachstum.

Die Resonanz zeigte unmittelbar nach der Präsentation 
des Kalenders, dass die Vorbereitung eben dieser Anspra-
che lohnenswert war: Kurzerhand waren die mitgebrach-
ten Kalender (eine durch und durch optimistisch kalku-
lierte Menge) vergriffen, sodass nur noch Bestellungen 
angenommen werden konnten. Sog erzeugen ist gut  
– solang man die Nachfrage bedienen kann!

Infos zu den Verkaufsstellen und rund um das Projekt 
finden Sie unter: www.leo-club-florian.de.vu

Der womöglich einfachste Weg, den LEO-Adventskalen-
der zu vertreiben, ist wohl der Verkauf an die Mitglieder 
der Lions-Clubs in Dortmund: Die Felder sind schon be-
stellt, ist LEO doch die Jugendorganisation der Lions-Be-
wegung. Zudem sind viele Lions auch in den vergangenen 
Jahren verlässliche Unterstützer des Projektes gewesen.

Der erste der Stadt und dieses Jahr 60 jähriges Jubiläum 
feiernde Lions Club Dortmund lud die LEOs zum Lions-
Abend Ende Oktober ein, um den Direktverkauf der Ka-

Bis Ende November sind die LEO-Adventskalender in 
den Verkaufsstellen verfügbar. Ab 1. Dezember werden 
täglich die ausgelosten Gewinn-Nummern veröffent-
licht. Im Frühjahr 2015 wird der Verkaufserlös dem Kin-
derglück Dortmund e. V. sowie dem Ortsverband Her-
decke des Kinderschutzbundes e. V. zu gleichen Teilen 
gespendet.

Wenn einen der Sog auf dem falschen Fuß erwischt
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