MANAGEMENTBEW

Mandat-Vortragstermine 2019-2021

Vortrdge von Prof. Dr. Guido Quelle - Kontakt: guido.quelle@mandat.de

10. Oktober 2019

10. Oktober 2020

22. Oktober 2019

07. Nov. 2019

15. Nov. 2019
28. Nov. 2019

21. April 2020

10./11. Sep. 2020
02. Oktober 2020
13. Oktober 2020

Herbst 2020

September 2021

Wissenschaftstag der Dortmund-Stiftung 2019

Herbstempfang der Reinoldigilde, Teilnahme an der Diskussionsrunde ,Vom Ende der Ver-
nunft und unserer christlichen Wertegemeinschaft. Diskussion im Kontext einer zunehmend
egoistisch orientierten Politik und Gesellschaft”, Ev. Stadtkirche St. Reinoldi

Vortrag auf dem 1. Schlossgesprach im Weserbergland ,Wachstumsintelligenz — So gelingt
Wachstum im Mittelstand”, Weserbergland AG, Bevern

Vortrag auf dem Metallhandelstag, ,Ein Manifest fiir mehr Wachstum”, Wirtschaftsverband
Grofthandel Metallhalbzeug e.V. (WGM), Karlsruhe

Interne Unternehmensveranstaltung , Growth Lunch”, Diisseldorf

Impulsvortrag auf der Unternehmer-Veranstaltung Business Lounge ,Wachstum kommt von
innen - Sie selbst entscheiden tiber Thren (Unternehmens-)Erfolg”, Dinkelsbiihl

Webinar des Wirtschaftsverbandes Groffhandel Metallhalbzeug ,Strategie, Zukunft, Wachs-
tum? Gerade jetzt!”, digitaler Vortrag

/
Gastgeber des 17. Internationalen Marken-Kolloquiums, Kloster Seeon, Chiemgau .,:‘

-
Keynote beim Verband Technischer Handel, Bamberg

Vortrag auf dem Mitgliedertag der Osterreichischen Verbandes der Markenartikelindustrie
(mav), ,Das Wachstumsmanifest”, Wien, Osterreich

Keynote auf dem Global Growth Summit ,Profitable Growth: Release Internal Growth Brakes
and Bring Your Company to the Next Level”, Boston, MA / USA

Vortrag auf dem Campus-Symposium, Iserlohn

Weitere kostenfreie Veroffentlichungen zu unterschiedlichen wachstumsrelevanten Themen:

,Der Elefant im Raum” rich-
tet sich an Unternehmenslen-

Wir waren in den vergangenen
Wochen jeden Mittwoch live

auf Sendung und verabschieden
uns nun in die Sommerpau-
se. Alle 9 Folgen tiber relevan-
te Themen aus dem Mittelstand
konnen Sie gerne tiber YouTube
und Podbean nachhoren.

ker, deren Verantwortungsbe-
reich den Vertrieb umfasst - die
wichtigste Einheit, wenn es um
das Schaffen profitablen Wachs-
tums geht.

Zum Podcast

+Wie geht wachstumsstarker Vertrieb in Krisenzeiten?” - vertffentlicht am 23. Marz tiber LinkedIn
+B2B-Vertrieb: Uiber Timing und Geschwindigkeit” - KMU-Magazin, Ausgabe 05/2020, S. 42-43
+Wachstumsmotor Strategieklausur” - KMU-Magazin, Ausgabe 03 April 2020, S. 50-51

»Corona-Alarm: Und was ist nun mit Wachstum?” - www.kmu-magazin.ch, 03/2020

Alle aktuellen Fachartikel finden Sie auf unserer Website: Fachartikelarchiv
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mailto:guido.quelle@mandat.de?subject=
https://www.linkedin.com/pulse/wie-geht-wachstumsstarker-vertrieb-krisenzeiten-fabian-vollberg/?trackingId=faWGw/L5XkgXYhS0Ufal9A==
https://mandat.de/de/wp-content/uploads/2020/05/Ueber-Timing-und-Geschwindigkeit.pdf
https://mandat.de/de/wp-content/uploads/2020/04/Wachstumsmotor-Strategieklausur.pdf
https://mandat.de/de/wp-content/uploads/2020/04/200319_Corona-Alarm_Was_ist_nun_mit_Wachstum_Fachartikel.pdf
https://mandat.de/de/wachstums-know-how/fachartikel/
https://mandat.de/de/wachstums-know-how/podcast/
https://www.youtube.com/playlist?list=PLjX4387UPO9_dfy4AL-pw80PeVqY95EGv
https://guidoquelle.podbean.com/

MANAGEMENTBEW

In der Krise wachsen mit dem
Mandat Growth Indicator® Re-Start-Edition

Wie ist es in Threm Unternehmen um die Wachstums-
kraft und die Fahigkeit, mit unerwarteten Situationen
erfolgreich umzugehen bestellt? Der Mandat Growth
Indicator® Re-Start-Edition gibt Aufschluss und legt
Stellhebel offen.

Die Corona-Krise mischt die Karten neu: Sich verdn-
dernde Rahmenbedingungen stellen Unternehmen vor
Herausforderungen, ero6ffnen aber auch neue Maoglich-
keiten. Wer aus der Krise als Gewinner bzw. als Top-Per-
former seiner Branche hervorgeht, entscheidet sich jetzt.
Sie haben mehr Thres Gliicks in den eigenen Hénden,
als es auf den ersten Blick den Anschein haben mag. Die
Entscheidung tiber Wohl, Wehe und Wachstum wird
in den Unternehmen getroffen. Profitables Wachstum
kommt von innen.

Wir haben den Mandat Growth Indicator® Re-Start-Edi-
tion entwickelt, um die erste Fithrungsebene dabei zu
unterstiitzen, das Unternehmen so erfolgreich, wie es
der jeweilige Markt zuldsst, in Richtung Wachstum zu
fithren und aus dieser Krise fiir alle Herausforderungen
der Zukunft zu lernen. Was Sie erwarten konnen:

o Transparenz und konkrete Wachstumshebel in den
Dimensionen:

Wachstumskraft.

Erholungsfihigkeit und -notwendigkeit.

- Vorbereitung auf die ndchste Phase.

Fahigkeit des Unternehmens, sich auf neue Situati-

onen einzustellen.

o Konkrete Ansitze, die (womoglich angepasste) Strate-
gie noch wirksamer umzusetzen.

o Impulse, wie die Fiihrung gestirkt werden kann.
o Stellhebel zum Stirken der Innovationskraft.

o Empfehlungen dazu, sich durch Vertrieb und Marke-
ting auch in turbulenten Markten zu behaupten.

o Hinweise zu Bremsen und Wachstumspotenzialen in
den Prozessen und der Organisation.

Rufen Sie mich an: +49 231 9742-390 oder senden Sie
mir eine E-Mail: fabian.vollberg@mandat.de, um her-
auszufinden, wie Sie Thr Unternehmen mit dem Mandat
Growth Indicator® Re-Start-Edition gerade jetzt stirken
konnen. Ich freue mich auf den Dialog mit Thnen.
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