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Vertriebserfolg entsteht durch Einfachheit:  
Eine einfache Methode die Einfachheit zu steigern
von Fabian Vollberg

Kurzübersicht

Erfolg entsteht durch Einfachheit. Und: Es geht immer 
einfacher. 

Das sind zwei meiner Überzeugungen und Glaubenssätze 
LQ�%H]XJ�DXI�(LQIDFKKHLW��:HOFKHV�VLQG�,KUH�XQG�ZRQDFK�
handeln Sie? Diese Fragen lohnen sich, in einer stillen 
Stunde sich selbst zu stellen und ehrlich zu beantworten. 

Um einem berechtigten Einwand direkt zu begegnen. Es 
JHKW�QLFKW�GDUXP��7KHPHQ�]X�½EHU]XVLPSOLô]LHUHQ�Õ�VRQ-
dern sich mit der Essenz eines Themas zu beschäftigen und 
nur damit umzugehen. Es geht also darum, den Rest aus-
zublenden und nur das zu fokussieren, was über den Erfolg 
entscheidet.

Wenn ich einen Tunnel bauen möchte, so brauche ich 
QLFKW�GHQ�JDQ]HQ�%HUJ�DE]XWUDJHQ��1RFK�HLQHQ�6FKULWW�ZHL-
WHUJHGDFKW�� 9LHOOHLFKW� LVW� HLQH� 8PJHKXQJ� QRFK� HLQIDFKHU�
oder ich muss gar nicht auf die andere Seite.

=X�K¥XôJ� VWHKW� GHU� 9HUWULHE� VLFK� VHOEVW� LP�:HJ�� %UDXFKW�
man wirklich erst die zweihundertste Unternehmensprä-
VHQWDWLRQ��EHYRU�PDQ�HUIROJUHLFK�VHLQ�NDQQ��*HKW�RKQH�HLQ�
YROOHV�/DJHU�ZLUNOLFK�1LFKWV��6LQG�HV�ZLUNOLFK�GLH�3UHLVH��GLH�
QDFK�XQWHQ�JHI½KUW�ZHUGHQ�P½VVHQ��GDPLW�PDQ�9HUNDXIV-
erfolge erzielt?

'HU�9HUWULHE�JLEW�DOO]X�RIW�0DFKW�DE��ZHLO�PDQ�GLH�*U½QGH�
für Erfolg und Misserfolg in Faktoren sucht, die man nicht 
RGHU� QXU� EHJUHQ]W� EHHLQõXVVHQ� NDQQ��'DV�PDFKW� (U·UWH-
UXQJHQ�XQQ·WLJ�NRPSOL]LHUW��PDQFKPDO�DXFK�NRPSOH[�

'DU½EHU�KLQDXV��QHLJW�MHGHV�6\VWHP��GDV�GDUDXI�DXVJHULFK-
WHW�LVW��VLFK�]X�YHUEHVVHUQ��GD]X��7KHPHQ�]X�DGGLHUHQ��=LHOH��
*HVSU¥FKVOHLWI¥GHQ��%HIUDJXQJHQ��0DUNHWLQJLQVWUXPHQWH�X��
V��Z��'LH�,QWHQWLRQ�GDEHL�LVW�JXW��'HU�(IIHNW�LVW�K¥XôJ�HLQH�
XQQ·WLJH�9HUNRPSOL]LHUXQJ�GHU�,QWHUDNWLRQ�YRQ�8QWHUQHK-

PHQ�XQG�.XQGHQ��$XFK�GLHV�LVW�HLQH�:DFKVWXPVEUHPVH�
0HLQ�3XQNW�LVW��*XWHU�9HUWULHE�LVW�LPPHU�HLQIDFK��$FKWXQJ��
Das bedeutet nicht, dass er leicht ist).

$XFK�GDV�*UXQGSULQ]LS�LVW�HLQIDFK��(V�EHVWHKW�HLQ�.XQGHQ-
bedürfnis, das Unternehmen hat eine Lösung oder kann 
HLQH�VFKDIIHQ��9HUWULHE�XQG�.XQGH�HQWGHFNHQ�GLHV�JHPHLQ-
VDP��PDQ�ôQGHW� HLQH��EHUHLQNXQIW�XQG�YHUHLQEDUW� HLQH�
=XVDPPHQDUEHLW�� GLH� /HLVWXQJ� ZLUG� HUEUDFKW�� GHU� .DXI-
preis gezahlt. Fertig.

Auch technisch lässt sich dieser Prozess einfach ausdrü-
FNHQ�XQG�]ZDU�ZLH�IROJW��.XQGHQ�ôQGHQ��.RQWDNW�KHUVWHO-
OHQ��,QWHUHVVLHUHQ��9HUWUDXHQ�	�%H]LHKXQJ�DXIEDXHQ��9HU-
einbarung treffen: inhaltlich und kaufmännisch.

%HWUDFKWHQ�6LH�GLHVHQ�3UR]HVV� I½U� ,KU�8QWHUQHKPHQ��%H-
VSUHFKHQ�6LH�LKQ�DXFK�PLW�.ROOHJHQ�RGHU�'ULWWHQ��GLH�HLQH�
([SHUWLVH�KDEHQ��GLH�6LH�DOV�KLOIUHLFK�HUDFKWHQ�XQG�EHJLQ-
nen Sie mit den folgenden Fragen:

Wie komme ich am einfachsten zum Erfolg in diesen ein-
]HOQHQ�6FKULWWHQ"�:LH�PDFKH�LFK�HV�PHLQHP�.XQGHQ�HLQ-
fach zu kaufen?

9LHO�(UIROJ�GDEHL��GLH�0HWKRGH�JHKW�VFKQHOO�XQG�OLHIHUW�VXEV-
WDQ]LHOOH�:DFKVWXPVLPSXOVH��9HUWULHE�LVW�VFKRQ�DQVSUXFKV-
YROO�JHQXJ��0DFKHQ�ZLU�(UIROJ�VR�HLQIDFK��ZLH�HV�JHKW�

 o :HQQ�LFK�HLQHQ�7XQQHO�EDXHQ�P·FKWH��EUDXFKH�LFK�QLFKW�GHQ�JHVDPWHQ�%HUJ�
abzutragen.

 o (LQIDFKKHLW�KHU]XVWHOOHQ��LVW�HLQH�DQVSUXFKVYROOH�$XIJDEH�

 o :HU�HV�GHP�.XQGHQ�HLQIDFK�PDFKW��JHZLQQW�GHQ�$XIWUDJ�
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